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BIENVENIDO

iEstamos muy contentos de que te hayas

unido a nuestra familia Riman! ;Sabias que
Riman se traduce literalmente como
"renacimiento"? jEstamos emocionados por
el crecimiento y las aventuras que te
esperan!

Es muy probable que ya hayas comprado un
kit de inicio. El que ofrece la mejor relacidn
calidad-precio es el denominado Kit de inicio

';.-..-.u}:ﬂ“
premium. gt
Si no has recibido este kit, no te preocupes:

= e =

tienes 30 dias para anadir otro. Es facil, solo
tienes que iniciar sesidon en riman.com,
comprar los kits de inicio y anadirlos a tu
carrito.

Atencion al cliente de Riman:
EE. UU.: 949-541-9431 Canada: 647-424-
3046 Correo electronico: cs@riman.com.

LISTA DE VERIFICACION PARA COMENZAR

IMPORTANTE... TOMATE LA FOTO DEL ANTES! 5 DIAS DESPUES
TOMATE LA FOTO DEL DESPUES. Consejo: haz la foto delante de una
ventana con luz natural para que no haya sombras.

Este kit de inicio consta de 5 pasos. Al final de cada paso, recibiras una

solicitud para que le envies un mensaje a tu entrenador y le cuentes en qué
etapa te encuentras en estos 5 pasos.

Las personas con las que tu entrenador habla casi todos los dias son

las que generan MAS ingresos. jLa comunicacion es clave para el éxito!
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SOBRE NOSO TROS

QUE HACEMOS:

ijAyudamos a las personas a amar su piel! A quienes se identifican con nuestra mision, les ayudamos a ganar mas
dinero y a recibir pagos mensuales. Compartimos un cddigo de referencia con las personas para que compren
desde nuestro enlace de referencia, codigo QR o compren directamente en riman.com con nuestro ID Unico.

LO QUE HACEMOS DIARIAMENTE:

Ejemplo de tiempo parcial > Pregunte a 3 personas por dia si estan abiertas a aprender sobre los productos o
el negocio.
Metas para tiempo completo > Preguntar a 10 personas/dia si estan abiertas a aprender sobre los productos

o el negocio.

COMO COMPARTIR SU ENLACE DE REFERENCIA:

Para acceder a tu enlace de referencia, ve a riman.com e inicia sesién con tu codigo de referencia y la contraseia que
creaste. Aqui tienes un video de 2 minutos que explica como encontrar tu cddigo de referencia: www.socialceo.info/id

COMO INICIAR SESION EN SU BACK OFFICE:
Para acceder a su back office vaya a rbo.riman.com e inicie sesion con su codigo de referencia y la
contrasena que creo.



RECIBIR ELL PAGO
©

PLANIFICADOR GERENTE GERENTE SENIOR JEFE DE EQUIPO
3000 (3 MESES) 6000 (3 MESES) 50.000 (5 MESES)

I $300 - $450 I $750 - $1200 I $1,050-$2,550+ f] $5,000 - $10,000+

Alcanza un volumen de 3000 lo mds rapido posible para duplicar tus ingresos y asegurar un 25 % DE POR VIDA. Esto puede
provenir de una combinacién de tus pedidos personales, clientes personales e inscripciones personales y sus clientes.
Buenas noticias... jeste volumen se renovara durante 3 meses consecutivos para ayudarte a llegar mas rdpido!

Ej 1) Comprar y/o vender 3000 BP personalmente Ej 2) Comprar y/o vender 1500 BP y patrocinar 1 planificador que compre
y/o venda 1500

e 90% pagado por dolar. El volumen se acumula después de fin de mes.

¢ ;Unavez que ail_c;an es el raggo de Gerente/Gerente sénior, obt&hdigste promedio realiza pedidos entre 7 y 8 veces al afio.
un porcentaje fijo de por vida!

LLEGA MAS RAPIDO AL SR MANAGER CON EL KIT PREMIUM...

® o
Inscribe a 4 personas en el Kit Inscribe a 6 personas en el Kit Inscribir a 20 personas en el
Premium (1500 pts) = 6.000 Plus (1000 pts) = 6.000 Kit basico (276 pts) = 6.000

DOLARES RIMANOS

GERENTE PRINCIPAL:

iGana MAS con tus Riman Dollars! iUsalos para comprar tus propios Inscribe a un nuevo
productos, muestras o vender productos con un 100 % de ganancia! Planificador en el
;Obtén mas informacion sobre el programa Riman Dollars AQUI! paquete Premium 1500 x

25% = $375

Riman paga el dia 15 de cada mes (se acerca el pago semanal)

Opcional... ;Quieres conocer todos los detalles del plan de compensacion? Haz clic AQUI Para obtener
instrucciones sobre como configurar tu billetera electrdnica, ingresa aqui: www.socialceo.info/ewallet



SABIAS..

Riman vendié 2500 millones de ddlares en Corea en cinco anos. Su lanzamiento
oficial en Norteamérica esta previsto para octubre de 2023. Riman ocupa el puesto n.

° 22 en la lista de DSN y ha ganado 25 premios nacionales de marca.

El creador y propietario de Riman investigo la hierba tigre (byoungpool) porque los
tigres se revuelcan en ella para curar sus heridas. Cred 12 patentes de veinte afos

sobre la tecnologia que descubrid y fundd Riman.

Riman tiene un contrato con el gobierno para utilizar exclusivamente agua de lava energética de J

en cosmecéuticos para calmar la piel irritada, aumentar la hidratacion y ayudar a la hiperpigmenta

Riman lanzara una linea de maquillaje en 2025 que utiliza tecnologia de almohadillas 4D. Contrataron
a la firma de marca nimero uno de Nueva York que representa a Christian Louboutin, Starbucks y

Lululemon y les pagaron $1 millédn para que cambiaran la marca de toda la linea de productos.

Riman estd en conversaciones con importantes actrices y celebridades para que sean el
rostro de la marca en Norteamérica. Se han dado cuenta de que los viejos modelos de

marketing multinivel no atraen a las masas y estan invirtiendo en marketing de primera clase.

Tu volumen se transfiere al mes siguiente para ayudarte a avanzar en la clasificacion.
Crea un volumen continuo de 10 000 al mes durante cinco meses + estructura para

llegar a Lider de equipo y ganar entre 5 000 y 10 000 dédlares al mes.

Betty Pérez, directora ejecutiva de Riman North America, es una directora ejecutiva exitosa en la industria del

cuidado de la piel. Antes de Riman, cofundd una empresa que generé mas de mil millones de ddlares en ventas.

Riman prohibe mas de 3000 sustancias quimicas toxicas en sus productos. Cuentan
con certificacidn vegana, no testada en animales y cumplen con los estandares de la

Unidn Europea. Los envases y productos también son biodegradables.

Riman confia tanto en sus productos que ofrece una garantia de devolucion de dinero

al cliente de 30 dias con hasta un 90 % del producto usado y sin cargo por reposicion.



iALTO! Antes de
continuar, enviale
un mensaje de texto
o a tu entrenadory

dile: “jObjetivos
cumplidos!”

:Qué es algo que ya no harias si pudieras contratar a alguien para
qgue lo hiciera? (Por ejemplo: lavar la ropa, arreglar el jardin,

limpiar la casa, etc.)

Si aun no estas en tu casa ideal, ;como seria?
(La montana, la playa, remodelar tu casa, la piscina, el campo,

etc....

Si pudieras ir a cualquier lugar, ;a donde viajarias?

(Fiji, Europa, Bahamas, Hawaii, Crucero, etc...)

A quién ayudarias si tuvieras riqueza o abundancia financiera?

(Padres, hijos, iglesia, etc....)

Si fueras econdmicamente abundante, ;qué obra de caridad

bendecirias?

(Si quieres montar un negocio, imprime esta pagina haciendo clic AQUf y escribe tus objetivos!)



2. CLIENTES

PASO 1: CONSIGUE TRES CLIENTES

Los clientes pueden usar su codigo de referencia en riman.com para comprar.

¢A quién quieres bendecir con una piel joven, poros limpios o cabello mas grueso? jUsa el
recordatorio que aparece a continuacion y haz una lista de clientes potenciales! Luego, pasa a la
pagina siguiente para elegir un mensaje para enviar.

9.

10.

*Utilice una hoja de papel aparte. jDiviértase y vea cudntos puede enumerar!

iALTO! Antes de
continuar, enviale

Utilice recursos adicionales como su teléfono celular y las redes sociales para estimular la mes un mensaje de

...REACTIVADOR DE MEMORIA....

¢Quién quiere parecer mas joven?
¢Quién tiene acné o piel sensible?

¢A quién le gusta ir de compras?

¢Quién esta siempre intentando algo
nuevo?

¢Quién gasta mas dinero?

¢Quien esta siempre publicando sobre
productos?

¢Quién quiere dejarse crecer el cabello?

Amigos en las redes
sociales Contactos en
teléfonos celulares Vecinos
Estilistas/esteticistas
Profesores Companeros de
trabajo Padres de la escuela

texto atu
entrenador y dile:
“;Lista de clientes
completada!”

Amigos para hacer ejercicio
Lista de direcciones de
correo electrénico
Contactos internacionales
Familia/Hermanos
Companeros de
pasatiempos Miembros de
laiglesia Agentes
inmobiliarios



QUE DECIR

Ahora que ya tienes tu lista de clientes, enviémosles un mensaje. A continuacion, se muestran
los mensajes que la gente ha utilizado con éxito. Elige uno que coincida con tu personalidad.

Luego, pasa a la pagina siguiente.

éYa has probado los productos coreanos para el
cuidado de la piel? Mira lo que le hicieron a mi amiga...

Hola, sé que te gustan los productos de belleza. Mira los resultados
de esta nueva linea de cuidado de la piel coreana. jUna locura!

Hola, acabo de empezar a usar una nueva linea de cuidado
de la piel coreana y, como nos gustan muchos productos en
comun, pensé que deberia avisarte. Mira lo que hizo por mi...

Hola, vi tu publicacion de que estas ______ . Este
producto realmente me ayudo a
te lo envie?

¢Qué sabes sobre el cuidado de la piel coreano? Acabo de
descubrir la marca de belleza coreana nimero uno y se
acaba de lanzar en Norteamérica. ¢Quieres que te la envie?

Como te gustan los productos de belleza como a mi,
pensé que quizas te gustaria saber algo mas... jmira
los resultados de mis amigas después de solo 5 dias!
:Qué sabes sobre el cuidado de la piel coreano?




QUE ENVIAR

ENVIAR INFORMACION

A medida que te acercas a las personas, tu Unico trabajo es enviarles un testimonio, un video o ponerlas en un
chat con otra persona. A las personas les gusta comprar, pero no les gusta que les vendan. jCuanto MENOS
digas, MAS éxito tendras! Usa los recursos a continuacion para enviar informacion sobre los productos.

GRUPO DE CLIENTES EN FACEBOOK: LA MARCA DE BELLEZA K N.° 1 DEL MUNDO
Unase a este grupo donde agregamos prospectos y los etiquetamos en fotos de antes y
después y testimonios sobre los productos. Puede unirse al grupo haciendo clic AQUI

CLASE DE DESPLAZAMIENTO
iUsa este embudo de seguimiento para que te ayude a vender! ;Qué hace que el cuidado de la piel
coreano sea diferente y por qué es mejor? Puedes encontrarlo todo en www.socialceo.info/scrollclass

TABLEROS

Esta es una aplicacion con una biblioteca de informacién sobre los productos y el negocio.
Descargue la aplicacion aqui: Apple o Google. Unase a nuestro enlace Boards AQUI. Vea este
video de 3 minutos que explica como usar Boards haciendo clic aqui: www.socialceo.info/boards

SOPORTE TRES VIAS

Una vez que comparta la informacion con alguien, es posible que tenga
algunas preguntas antes de estar listo para comprar o unirse.

Un chat de tres vias es un chat grupal (en texto o Messenger) con usted, su cliente potencial y cualquier persona de su linea
ascendente. Configlirelo inmediatamente después de enviarle a su cliente potencial informacion sobre el producto o la empresa.

Importante... No necesitas pedir permiso para iniciar el chat. Simplemente créalo y di:
“No lo sé, pero mi amigo ____ puede compartir como le funciond”.



PRODUCTOS

COMO AYUDAR A SUS CLIENTES A AHORRAR DINERO:

e Pedido de $200 USD ($1500 CAD) = envio gratuito

e Clientes: obtengan un 5 % de puntos de recompensa en cada pedido. 1 punto de
recompensa = $1. Los puntos estaran disponibles para usar 30 dias después de la compra.
Vencen en un plazo de 90 dias. Los puntos estan disponibles en la seccion de cupones al
finalizar la compra.

e Suscripcion: Gana 5% de puntos de recompensa + 5% de descuento (hasta $10 de
descuento) + después de 3 meses consecutivos recibe un crédito de cupon de $30.

A algunos clientes les gusta pagar el precio completo de los productosy a
otros les gusta obtener descuentos. ;Cual es tu caso? (espera la
respuesta). Si te dicen descuentos, di: Puedes ahorrar mas y obtener
regalos gratis cuando te suscribes. La mejor parte es que puedes cancelar
la suscripcion en cualquier momento.

CONOZCA LOS PRODUCTOS MAS VENDIDOS DE RIMAN:

Lea sobre lo que hace que los productos mas vendidos de Riman sean diferentes
haciendo clic aqui: www.socialceo.info/Products. También puede ver Product University
on Boards AQUI.

INCELLDERRM

botalab .
aning 1

botalak:
botalal
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3. NEGOCIO

PASO 1: HAGA UNA LISTA
iHagamos una lista de personas con las que le encantaria trabajar! Utilice el recordatorio que
aparece a continuacion para ayudarle a hacer su lista. Luego, continle con la pagina siguiente.

1 6.
2. 7
3 8.
4 9.
5 10.

*Utilice una hoja de papel aparte. jDiviértase y vea cuantos puede enumerar!

Utilice recursos adicionales como su teléfono celular y las redes sociales para estimular la maarjALTO! Antes de
continuar, enviale
un mensaje de
textoatu
entrenador y dile:
“iLista de negocios
completada!”

...REACTIVADOR DE MEMORIA....

¢Quién es la persona mas enérgica? Amigos en redes sociales Amigos para hacer
cQuién es la persona mas amigable? Contactos en teléfonos ejercicio Lista de

¢La persona mas extrovertida en una celulares Vecinos Estilistas ~ direcciones de correo
fiesta? Esteticistas Compaieros de  electronico Contactos
¢Mas activo en las redes sociales? trabajo Padres de la escuela  internacionales Familia
¢A quién le gusta ganar dinero? Hermanos Miembros de
:0uién ha trabajado en Venta Directa? la iglesia Companeros
¢Quién es un emprendedor? de pasatiempos
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QUE DECIR

Ahora que ya tienes tu lista de empresas, enviémosles un mensaje. Elige uno que se adapte a tu
personalidad.

Envia el mensaje seleccionado a las personas de tu lista para ver si estan dispuestas a aprender
sobre Riman. Luego, pasa a la pagina siguiente.

Queria avisarte de algo. Un amigo que es experto en el
sector me hablé de algo. Se necesitaria algo importante
para llamar mi atencion. Hay una empresa que facturo
2500 millones de dolares y acaba de llegar a Norteamérica.
Te voy a contar a ti antes que a nadie. ¢Estas dispuesto a
escuchar mas? Y no pasa nada si no es el momento
adecuado para ti. Voy a hacerlo de todos modos.

Hola, ha pasado mucho tiempo. Me encantaria
ponerme al dia pronto, pero me puse en contacto
contigo porque me enteré de una empresa que facturd
2500 millones de dolares en un pais y acaba de llegar
a Norteamérica. First Movers Advantage lo es todo.
¢Quieres que la veamos juntos?

No estoy seguro de si esto es algo que te interesaria o
no, pero una empresa que invirtio 2500 millones de
dolares en otra empresa llego a Norteamérica hace unos
meses. El momento lo es todo. ¢Estas dispuesto a echar
un vistazo? Si no, jno hay problema!

Tienes muy buenas redes sociales y creo que podrias beneficiarte
de una nueva empresa de mil millones de ddlares que acaba de
llegar a Norteamérica. ¢Quieres que te cuente algo?

Me enteré de una empresa que facturé 2500 millones de
ddlares y acaba de lanzarse en Norteamérica. No sé si es
adecuada para ti 0 no. Le estoy echando un vistazo si
quieres comprobarlo conmigo. Si no, jno te preocupes!

¢Estas dispuesto a escuchar acerca de una marca de mil
millones de dolares que acaba de lanzarse en Norteamérica si
no interfiere con lo que ya estas haciendo? Si no, no pasa nada.

Oye, hay una empresa que gané 2500 millones de dolares y
acaba de llegar a Norteamérica. Gastaron 800.000 doélares
en un video. ¢Quieres verlo? Si no, no te preocupes.

Hola, me daria una patada en el trasero si te enteraras
de esto por otra personay no por mi. Hay una empresa
que gano 2500 millones de dolares en un pais y acaba
de llegar a Norteamérica. ¢Quieres saber los detalles?

Fue genial ponerme en contacto contigo. Para ser sincero, no
puedo sacarte de mi cabeza y queria asegurarme de que
escucharas sobre esto de mi boca. Me enteré de una
empresa que facturd 2500 millones de dolares y acaba de
llegar a Norteamérica. Tengo la intuicion de que podria ser
una buena opcion para ti... Puede que esté completamente
equivocado, pero ¢estas dispuesto a escuchar mas sobre el
tema?

¢Quieres saber el secreto del reclutamiento? jMira esta capacitacion para conocer el secreto que
todo reclutador y lider de primer nivel usa cuando habla con la gente! Miralo haciendo clic AQUI.
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QUE ENVIAR

A medida que te acercas a las personas, tu Unico trabajo es enviarles un testimonio, un video o ponerlas en
un chat con otra persona. A las personas les gusta comprar, pero no les gusta que les vendan. jCuanto
MENOS digas, MAS éxito tendras! Usa los recursos a continuacion para enviar informacién sobre la empresa.

CLASE DE DESPLAZAMIENTO
iUsa este embudo de seguimiento para que te ayude a vender! ;Qué hace que el cuidado de la piel
coreano sea diferente y por qué es mejor? Puedes encontrarlo todo en www.socialceo.info/scrollclass

TABLEROS

Esta es una aplicacion con una biblioteca de informacion sobre la empresa. Descargue
la aplicacién aqui: Apple o Google. Unase a nuestro enlace Boards AQUI. Vea este video
de 3 minutos que explica como usar Boards haciendo clic aqui:
www.socialceo.info/boards

SOPORTE TRES ViAS

Una vez que comparta la informacion con alguien, es posible que tenga
algunas preguntas antes de estar listo para comprar o unirse.

Un chat de tres vias es un chat grupal (en texto o Messenger) con usted, su cliente potencial y cualquier persona de su linea
ascendente. Configurelo inmediatamente después de enviarle a su cliente potencial informacion sobre el producto o la empresa.

Importante... No necesitas pedir permiso para iniciar el chat. Simplemente créalo y di:
“No lo sé, pero mi amigo ____ puede compartir cémo le funciongd”.
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ANVITAR

Ahora que tienes tus listas, jprogramemos tu primer K-Pop Up en

linea o en personal! jElige una y programala!

Consejo profesional... jalcance una mayor audiencia alojando AMBOS!

Fecha programada:

K-POP UP EN LINEA

iALTO! Antes de
continuar, enviale
un mensaje de
textoatu
entrenador y dile:
“:Hora feliz
programada!”

Esta es una fiesta en linea organizada dentro de un grupo de Facebook. Puedes usar un grupo existente o
crear uno nuevo. Puedes organizarla por tu cuenta o con otros organizadores. Realizaras una serie de
publicaciones (todas proporcionadas en el enlace a continuacion) y pediras a un miembro de tu linea
ascendente que publique un video en vivo o que use el video grabado que se proporciona en el enlace.

Todo lo que necesitas para organizar tu fiesta K-Pop Up online esta aqui: www.socialceo.info/parties

e Publicaciones
Graficos
Videos

Guiones y seguimiento

K-POP UP EN PERSONA

Elige un tema e invita a vecinos, amigos, familiares y expertos en el cuidado de la piel a divertirse un rato. Como invitar:

“:Qué vas a hacer este jueves? (Espera la respuesta). La marca de cuidado de la piel coreana niimero uno acaba de
lanzarse en Norteameérica... {Quieres venir a mi casa para que te hagan un tratamiento facial gratis y probarlo? Es
mucho mejor que los productos de spa de lujo. jDeja tu billetera en casa! No quiero que compres nada. jSolo quiero ver
tu rostro y divertirme un poco! ¢ Tienes mi direccion?”

MOSTRAR Y BRILLAR

Ven a descubrir la marca
de K Beauty n.° 1 que acaba
de lanzarse en los EE. UU.

JORNADA DE PUERTAS ABIERTAS

Colabora con otros vendedores sociales.
Prueba vinos, productos para el cuidado
de la piel y regala masa madre

K BELLEZA Y COCTELES

Ven a descubrir la marca
de K Beauty n.° 1 que acaba
de lanzarse en los EE. UU.

BEBER Y VER

Organice una jornada de puertas
abiertas con todos los productos
para que los invitados puedan
verlos, probarlos y olerlos.
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O. REDES SOCIALE

iSeamos sociales en las redes sociales! Tenemos ejemplos de lo que puedes publicar en tus

redes sociales. Consejo profesional: jno tengas miedo de personalizar el contenido para que
se adapte a TI!

PASO 1:
iTus primeros 30 dias de publicaciones en redes sociales te esperan en Boards AQUI!

PASO 2:

iUnase a nuestro canal de redes sociales Grab n’ Go para obtener las Ultimas publicaciones,
imagenes y videos para sus redes sociales AQUI!

> ©
ﬁbﬂ YouTube flnAIurgjmm ok

2.8 Billion 2.3 Billion 1.3 Billion 732 Million

jALTO! Antes de
continuar,
enviale un
mensaje de
textoatu
entrenadory
dile: “iMe estoy
olviendo social
en las redes
| sociales!”
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RESUMEN

Enviale un
mensaje de texto
a tu entrenadory
dile: “;Comencé a

trabajar!”

LISTA DE VERIFICACION PARA COMENZAR

Imprima la hoja de trabajo para establecer metas. Complétela y coldquela en
un lugar visible todos los dias (Paso 1, pagina 6).

Haz una lista de personas con las que quieres compartir los productos y
enviales un mensaje usando uno de los scripts (Paso 2, pagina 7-8).

Haz una lista de personas con las que te encantaria trabajar y enviales un
mensaje usando uno de los guiones (Paso 3, paginas 11-12).

Programa tu primer evento K-Pop Up (Paso 4, pagina 14).

Realiza tu primera publicacién en las redes sociales (Paso 5, pagina 15).

Unase a nuestro grupo de Facebook para obtener apoyo adicional visitando: www.socialceo.info/fb

YOU
ARE
LAUNCHED

CONGRATULATIONS ON
KICK STARTING YOUR BUSINESS

iPRIMA!

iFelicitaciones por completar la PARTE 1! Imprima su certificado haciendo clic
AQUI, luego témese una foto con ély publiquela en el grupo de Facebook.

Después de completar la PARTE 1, contintie con la PARTE 2 haciendo clic aqui:

www.socialceo.info/gopart2
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